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Schellen + Partner.
lhr PLUS im Gesundheitsmarkt.

In den Jahren nach der Konvergenzphase stellt sich fiir die Kliniken in
Deutschland neben dem Thema Qualitit insbesondere eine weitere zentrale

Herausforderung:

Leistung, Leistung, Leistung

Die Verhandlungen der Krankenhiuser mit den Kostentrigern werden in

den kommenden Jahren von einem echten Uberlebenskampf geprigt sein:

Gelingt es, die Anzahl der Klinik-Leistungen prospektiv auf einem hohen

Niveau zu halten und kostengiinstig zu erstellen?

Kann ich meine Leistungen zu Beginn der Verhandlungsperiode bereits

abrechnungs- und budgetrelevant vereinbaren?

Wie kann ich Krankenkassen gegeniiber, jenseits der DRG-Abrechnung, die
Qualitit meiner Leistung auch in Bereichen, in denen keine ,,Bad-Event-

Indikatoren® herangezogen werden kénnen, verhandlungssicher darstellen?
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Das PLUS fir lhren Erfolg.
Kompetenz und Motivation.
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Wir reprasentieren in Deutschland,
Schellen & Pariner Benel::x, Frankreich, der Schweiz
CmbH und Osterreich die Medical 5Statistics

Group MEDSTAT (ThomsonReuters)

und die Johns Hopkins University als

internationale Marktfuhrer im Bereich

des medizinischen Daten- und Quali-

www.schellen.com tatsmanagements. Dariber hinaus

besitzt Schellen & Partner eine her-

Telefon: 0211 - 550 296 0 austragende Experlise in den Berei-

Fax: 0211 - 550 296 22 chen Patientenklassifikationsverfah-

ren, Klinische Behandlungspfade so-

E-Mail: info@schellen.com wie Evidenzbasierder Medizin (EbM).

Zu unseren Kunden gehoren Kran-
kenhauser, Behorden, Health Profes-
sionals, Krankenkassen sowie die

pharmazeutische und Medizinpro-

dukie - Industrie.
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